
Вовлечение заказчиков 
в процесс

Путь к сердцу заказчика. Как вовлекать нанимающих 
менеджеров в подбор и стать одной командой

Инструменты Хантфлоу



Профессиональная CRM для рекрутинга. 
Мы знаем, насколько важна сильная команда, и уже 
7 лет создаем передовые инструменты для подбора. 
Хантфлоу используют для найма в более, чем 2000 
компаний разного масштаба — от стартапов с одним 
рекрутером до корпораций с несколькими отделами 
подбора.

Хантфлоу

https://huntflow.ru


Более 2 000 клиентов



Заказчики



Проблемы во взаимодействии 
с заказчиками
● Нет разграничения зон ответственности
● Нестандартизированная заявка на подбор
● Зависание кандидата на разных этапах
● Неинформативная обратная связь по кандидату
● Отсутствие прозрачного процесса

https://huntflow.ru


 Проблема №1 
отсутствие разграничения 

зон ответственности



Приглашение заказчика 
на этапы 



Обратная связь на каждом этапе 
воронки, на котором задействован 
заказчик



Проблема №2 
не стандартизированная 

заявка на подбор



Подача заявки в электронном 
виде



Проблема №3 
зависание кандидатов на 

разных этапах



Ограничение времени на этапе

https://huntflow.ru


Ограничение времени на этапе



Проблема №4 
обратная связь по 

кандидатам от заказчиков



Конструктор форм обратной связи



Проблема №5 
отсутствие прозрачного 

процесса



Прозрачность процесса 
для заказчика и рекрутера



Екатерина Глазова
Эксперт по автоматизации подбора

+7 495 648-65-82
sales@huntflow.ru 
https://huntflow.ru 

Закажите персональную 
презентацию Хантфлоу

mailto:sales@huntflow.ru
https://huntflow.ru


Вопросы


